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Say I

Wer sind wir?

Wir sind hiral. - hiral ist eine innovative, stark wachsende
Personalberatung, die sich auf die Vermittlung von Fach- und
FUhrungskraften spezialisiert hat. Als professioneller Partner
unterstitzen wir Unternehmen bei der Suche nach neuen
Mitarbeitern und begleiten Kandidaten bei der Planung ihrer
nachsten Karriereschritte. Deutschlandweit,
branchentbergreifend und flir Sie kostenlos!

Unternehmen

Das Unternehmen stellt sich vor:

Seit 2013 setzt Wetrax neue MalBstabe im anlagentechnischen
Brandschutz. Als Deutschlands einziger Anbieter fur Aerosol-
Loschanlagen sorgen wir zuverlassig fur die Projektion,
Installation und Wartung von VdS-zertifizierten Brandmelde- und
Loschanlagen.

Unsere patentierten Aerosol-Léschanlagen Uberzeugen durch
eine hervorragende Standzeit und wurden 2023 mit

dem Hekatron Zukunftspreis ausgezeichnet. Zu unseren Kunden
z&hlen namhafte Unternehmen wie z. B. Tesla, VW, Lufthansa,
Zeiss, WUrth oder Continental. Sie alle vertrauen auf unsere
Expertise, wenn es darum geht, Betriebsausfalle zu vermeiden

und Schltsselbereiche zuverlassig zu schiitzen.

Doch nicht nur unsere Technik ist innovativ, auch unsere
Unternehmenskultur setzt neue MaB3stabe: Bei uns wird |hr
Einsatz wertgeschétzt und starker Teamzusammenhalt
groBgeschrieben.

Uber deine Rolle

Was erwartet dich?

e Du betreust und entwickelst strategisch wichtige Key-Accounts



im Bereich Brandschutz mit Fokus auf Mittel-/Stddeutschland.

e Du Ubernimmst den technischen Vertrieb von Feuerldsch- und

Brandmeldesystemen bei Bestands- und Neukunden.

e Du erkennst KundenbedUrfnisse, entwickelst individuelle

L6sungen und nutzt gezielt Cross-Selling-Potenziale.

e Du fUhrst Preisverhandlungen, erstellst Angebote und begleitest

den gesamten Verkaufsprozess bis zum Abschluss.

e Du analysierst den Markt und den Wettbewerb und erkennst

relevante Trends und Entwicklungen frihzeitig.

Das bringst du mit

Mit welchen Voraussetzungen kannst du punkten?

o Abgeschlossenes Studium im Ingenieurwesen,
Betriebswirtschaft oder vergleichbare Qualifikation; alternativ eine
kaufmannische Ausbildung mit technischer
Zusatzqualifikation.

o Mehrjahrige Berufserfahrung im technischen Vertrieb von
stationdren (Sonder-)L6schanlagen/-systemen,

Gebaudetechnik oder sicherheitsrelevanten Branchen.

o Tiefgehendes Verstandnis von Brandschutznormen, -
normenkonformitat und Risk-Assessment.

o Starke Verhandlungs- und Kommunikationsfahigkeiten,
kundenorientierte Losungsorientierung.

o Selbststandige, strukturierte Arbeitsweise, Reisebereitschaft
(ca. 20-40 %).

o Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse; weitere
Sprachen von Vorteil.

o Sicherer Umgang mit CRM-Systemen (z. B. Salesforce) und MS
Office.

Jetzt bewerben


https://hiral.onlyfy.jobs/application/apply/e4rdb3056qhfskxe3ln4qfsnt321qpd

...heil3t Patrick Jahn.
Sie erreichen ihn telefonisch unter
+49 (0) 40 22 899 28 27

@
Say hl anyway!

Diese Stelle ist nichts fiir Sie?

Sie denken, dass die Stelle nicht zu Innen passt? Es missen
nicht immer die 100% sein! Gemeinsam finden wir heraus, ob Sie

der richtige Bewerber fur die Stelle sind.

Zudem erhalten unsere Recruiting-Teams taglich neue,
spannende Positionen, die wir fir unsere Mandanten besetzen.
Senden Sie uns einfach lhren Lebenslauf und wir kommen auf
Sie zu, sobald Ihr Profil zu einer von uns zu besetzenden Stelle

passt.

In Kontakt bleiben

www.hiral.de
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geht, Betriebsausfalle zu vermeiden und SchlUsselbereiche zuverlassig zu schutzen.

Doch nicht nur unsere Technik ist innovativ, auch unsere Unternehmenskultur setzt neue Maf3stébe: Bei uns

wird Ihr Einsatz wertgeschatzt und starker Teamzusammenhalt gro3geschrieben.

Uber deine Rolle

Was erwartet dich?

Du betreust und entwickelst strategisch wichtige Key-Accounts im Bereich Brandschutz mit Fokus auf Mittel-
/Stddeutschland.

Du Ubernimmst den technischen Vertrieb von Feuerldsch- und Brandmeldesystemen bei Bestands- und

Neukunden.

Du erkennst Kundenbedurfnisse, entwickelst individuelle Losungen und nutzt gezielt Cross-Selling-Potenziale.

Du fuhrst Preisverhandlungen, erstellst Angebote und begleitest den gesamten Verkaufsprozess bis zum
Abschluss.

Du analysierst den Markt und den Wettbewerb und erkennst relevante Trends und Entwicklungen frihzeitig.

Das bringst du mit

Mit welchen Voraussetzungen kannst du punkten?

Abgeschlossenes Studium im Ingenieurwesen, Betriebswirtschaft oder vergleichbare Qualifikation; alternativ

eine kaufmannische Ausbildung mit technischer Zusatzqualifikation.

Mehrjahrige Berufserfahrung im technischen Vertrieb von stationaren (Sonder-)Léschanlagen/-
systemen, Gebaudetechnik oder sicherheitsrelevanten Branchen.

Tiefgehendes Verstandnis von Brandschutznormen, -normenkonformitét und Risk-Assessment.
Starke Verhandlungs- und Kommunikationsfahigkeiten, kundenorientierte Lésungsorientierung.

Selbststandige, strukturierte Arbeitsweise, Reisebereitschaft (ca. 20-40 %).



o Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse; weitere Sprachen von Vorteil.

o Sicherer Umgang mit CRM-Systemen (z. B. Salesforce) und MS Office.
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